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Prime Road Power Public Company Limited 

This presentation has been prepared by Prime Road Power Public Company Limited (“PRIME”) for information purposes only
and does not constitute a recommendation regarding the securities of PRIME or any of its subsidiaries. This presentation is not
intended as, and does not form part of, any offer to sell or solicitation or invitation to buy or subscribe for any securities. Neither
this presentation nor anything contained herein shall form the basis of, or be relied on in connection with, any contract or
commitment whatsoever.

PRIME makes no representation or warranty, either expressed or implied, in relation to the accuracy, completeness or reliability
of the information contained in this presentation. The information set out herein may be subject to updating, completion,
revision, verification and amendment without notice and such information may change materially. The information in this
presentation should not be regarded by recipients as a substitute for the exercise of their own judgment.

This presentation may contain forward-looking statements and estimates with respect to the future operations and
performance of PRIME, its subsidiaries and affiliates. These forward-looking statements are subject to various assumptions,
risks and uncertainties, many of which are difficult to predict and are generally beyond the control of PRIME. Such assumptions,
risks and uncertainties could cause actual results and developments to differ materially from those expressed in or implied by
the forward-looking statements.

Neither PRIME nor any of its directors, officers, employees, advisors or representatives assumes any responsibility to update any
of the forward-looking statements to conform such statements to actual results or developments, to reflect the occurrence of
anticipated results or otherwise. Neither PRIME nor any of its directors, officers, employees, advisors or representatives nor any
other person accepts any liability whatsoever for any loss, however arising, from any use of this document or its contents or
otherwise arising in connection therewith.

Any opinions expressed in this presentation are subject to change without notice and may differ or be contrary to opinions
expressed by other business areas or groups of PRIME as a result of using different assumptions and criterion
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รองประธานเจ้าหน้าท่ีบริหารสายงานการเงิน
และสายงานบัญชี

คุณจารุมาศ อนุชชาลาคม 

ผู้จัดการฝา่ยพัฒนาธุรกิจและบริหาร
การลงทุนอาวุโส

คุณจิตรียา ปัญญาดี

ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร

คุณสมประสงค์ ปัญจะลักษณ์
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COMPANY MILESTONES
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Waste to Energy : Zenith Green Energy Company Limited and Bangkok Greenpower
เร่ิมด าเนินโครงการผลิตพลงังานจากกา๊ซชีวภาพจากหลุมฝังกลบ ร่วมกับกลุ่มนักลงทนุ บริษัท ซีเนธ กรีนเอ็นเนอร์จี จ ากัด และ บริษัท บางกอก กรีน
เพาเวอร์ จ ากัด

Power Purchase Agreements (PPAs)
เร่ิมด าเนินโครงการและลงนามสัญญาซ้ือขายไฟฟา้จ านวน 10 ฉบับ รวมก าลังการผลิตติดตั้งกว่า 92 เมกะวัตต์

ปรับโครงสร้างสู่ PRIME 

บริษัทได้เปล่ียนช่ือบริษัทจาก บริษัท ฟูด้ แคปปิตอล จ ากัด (มหาชน) หรือ Food Capital Public Company Limited ช่ือย่อ
หลักทรัพย์ “FC” เป็น บริษัท ไพร์ม โรด เพาเวอร์ จ ากัด (มหาชน) หรือ Prime Road Power Public Company Limited 
ภายใต้ช่ือย่อหลักทรัพย์ “PRIME” ตามมติท่ีประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ าปี 2562

ย้ายการจดทะเบียนจาก MAI สู่ SET

ได้รับการเล่ือนระดับเข้าจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย (SET) หมวดพลังงานและสาธารณูปโภค สะท้อนถึงการ
มุ่งเน้นธุรกิจหลักด้านพลังงานหมุนเวียน

2551

2554

2562



• ได้รับการเลื่อนระดับเข้าจดทะเบียนใน SET
• ลงทุนในโครงการ Yunlin (6 MW)
• PRA ลงทุนในโครงการในกัมพูชา (77 MW)
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• เข้าซ้ือโครงการผลิตไฟฟา้
พลังงานแสงอาทิตย์แบบ Adder 
และด าเนินการปรับปรุง
ประสิทธิภาพการผลิต

• เร่ิมจ าหน่ายแบบ Private PPA
• ด าเนินการเชิงพาณิชย์ ของ
โครงการ Yabuki (9.8 MW)

• ขยายธุรกิจสู่การรับเหมาก่อสร้าง 
(Solar EPC)

• ด าเนินการเชิงพาณิชย์ ของ
โครงการPrivate PPA (1.577 
MW)

108.5 MW 118.4 MW 148 MW 154 MW

163.8 MW 165.37 MW 267.43 MW 282.35 MW 284.58 MW

2568

• ด าเนินการเชิงพาณิชย์
o School Project และ Fish Farm 1 ใน
ประเทศไต้หวัน (24.249 MW)

o โครงการในประเทศกัมพูชา (77 MW)
o โครงการ Private PPA (0.591 MW)

• ลงนามในสัญญาผู้ถือหุ้นร่วมกับการนิคม
อุตสาหกรรมแห่งประเทศไทย

246.39 MW

หมายเหตุ: Prime Road Alternative (PRA) = จ านวนเมกะวตันส์ะสมของโครงการที่อยู่ระหว่างด าเนินการ

• เร่ิมต้น พัฒนาโครงการ 5 Amata 
• เซ็นสัญญา PPA โครงการ Co-op 1 
• ด าเนินการเชิงพาณิชย์ โครงการ

Jupiter (1.2 MW)

• ด าเนินการเชิงพาณิชย์ ในโครงการ
ต่อไปน้ี 5 Amata, Hino, Co-op 1 
(15.6 MW)

• PRG bid for Co-op 2 (14.6 MW)
• ด าเนินการเชิงพาณิชย์ โครงการ 

Awaji (9.9 MW)
ด าเนินการเชิงพาณิชย์ 4 โครงการ
ในประเทศไทย (29.6 MW) 

92.9 MW

• เร่ิมต้น พัฒนาโครงการ Private 
PPA: siegwork coffee concept 
CP bangprakong (1.8 MW) 

• ด าเนินการเชิงพาณิชย์ โครงการ 
Private PPA (3.54 MW)

• เร่ิมต้น พัฒนาโครงการ Indonesia GETI (0.9 
MW)

• ด าเนินการเชิงพาณิชย์
o โครงการSchool Project และ Fish Farm 1 
ในประเทศไต้หวัน (7.31 MW)

o โครงการ Private PPA projects (7.61 MW)
• ได้รับสัญญาซ้ือขายไฟฟา้ FiT ในประเทศไทย 

(15.70 MW)

ด าเนินการเชิงพาณิชย์
• Indonesia GETI (0.9 

MW)
• Private PPA projects 

(1.33 MW)

• ด าเนินการเชิงพาณิชย์ 9 โรงไฟฟา้พลังงานแสงอาทิตย์ 
(84.1 MW)(VENA)

• PRG จัดตั้งบริษัทร่วมทุนกับ Aizu เพ่ือพัฒนาโครงการ
โรงไฟฟา้พลังงานแสงอาทิตย์ในประเทศญ่ีปุ่น

2551 255725562554

7.6 MW 91.7 MW

เร่ิมต้น พัฒนาจากก๊าซชีวภาพจากหลุมฝังกลบ
สู่ธุรกิจพลังงาน (Bangkok Green power) เร่ิมต้น เซ็นสัญญา 10 PPAs (VENA)

ด าเนินการเชิงพาณิชย์ โรงไฟฟา้
พลังงานแสงอาทิตย์แห่งแรก

(7.6 MW) (VENA)

PROVEN DEVELOPMENT TRACK RECORD



A SIGNIFICANT STEP IN ADVANCING THE ORGANIZATION
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ตอกย ้าความมุ่งมั่นของผู้น าองค์กร (Reaffirming Leadership Commitment)

ทีมบริหารปัจจุบันน าโดยคุณสมประสงค์ ปัญจะลักษณ์ ที่มุ่งขับเคลื่อนองค์กรภายใต้หลักธรรมาภิบาล เพ่ือสร้างความเช่ือมั่นและการเติบโตของธุรกิจ

อย่างย่ังยืนในระยะยาว

สร้างพันธมิตรเชิงกลยุทธ์ (Building Strategic Partnerships)

บริษัทอยู่ระหว่างการเจรจากับพันธมิตรทางธุรกิจที่มีศักยภาพสูง เพ่ือร่วมกันขับเคลื่อนและขยายธุรกิจพลังงานหมุนเวียนในทุกมิติ ซ่ึงจะช่วยตอบสนอง

ต่อความต้องการของตลาด ควบคู่กับการเสริมสร้างความแข็งแกร่งในการด าเนินงาน และสนับสนุนการเติบโตของธุรกิจอย่างย่ังยืนในอนาคต

เสริมศักยภาพทีมผู้บริหาร (Strengthening the Management Team)

บริษัทได้เสริมความแข็งแกร่งด้านภาวะผู้น า โดยแต่งตั้งผู้บริหารใหม่ในสายงานส าคัญ เช่น ด้านการเงินและกลยุทธ์ เพ่ือยกระดับศักยภาพการบริหาร

จัดการและการวางแผนเชิงกลยุทธ์ของบริษัท รองรับการเติบโตอย่างย่ังยืนและการเปลี่ยนผ่านธุรกิจอย่างมั่นคง



HIGHLIGHTS AND KEY UPDATES
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ได้รับการรับรองเป็นสมาชิกของ โครงการแนวร่วมปฏิบัติของ
ภาคเอกชนไทยในการต่อต้านการทุจริต (CAC)

รับรองสมาชิก CAC 

Prime Esco Co., Ltd. ซ่ึงเป็นบริษัทย่อยของ Prime Road 
Power PLC ได้ส่งมอบโครงการ Private PPA ขนาด 1.00 

เมกะวัตต์

ส่งมอบโครงการ

ไตรมาส 1

Prime Esco Co., Ltd. ซ่ึงเป็นบริษัทย่อยของ Prime Road 
Power PLC ได้ส่งมอบโครงการ Private PPA ขนาด 2.54 

เมกะวัตต์

ส่งมอบโครงการ

ไตรมาส 1

การตรวจประเมินด าเนินการโดย สถาบันรับรองระบบบริหาร 
(ประเทศไทย) (MASCI)ภายใต้มูลนิธิสถาบันพัฒนาอุตสาหกรรม

ได้รับการรับรองฉลากคาร์บอนฟุตพร้ินท์องค์กร (Corporate 
Carbon Footprint Label)

• Prime X Co., Ltd. ชนะการประมูลกับการไฟฟา้นครหลวง 
มูลค่าสัญญารวม 2.70 ล้านบาท

• Prime Road Rooftop Co., Ltd. ท าสัญญาโครงการ 
Private PPA ขนาด 1.12 เมกะวัตต์

ชนะการประมูลและท าสัญญาโครงการ

ไตรมาส 3

จากสมาคมส่งเสริมสถาบันกรรมการบริษัทไทย (IOD)

ได้รับรางวัลการก ากับดูแลกิจการท่ีดีในระดับ “ดีมาก” คะแนน 
4 ดาว

ไตรมาส 4

2569

2568

มกราคม: เปล่ียนแปลงนโยบายการบัญชีส าหรับเงินลงทุน 
เปน็วิธีส่วนได้เสีย (Equity Method) ในงบเฉพาะกิจการ 
กุมภาพันธ์: บริษัทช าระเงินต้นหุ้นกู้สัดส่วน 23.14% พร้อม
ดอกเบ้ียและผลตอบแทนพิเศษ ให้แก่ผู้ถือหุ้นกู้ เพ่ือสะท้อน
ความมุ่งม่ันของบริษัทในการบริหารจัดการและลดต้นทุน
การเงิน
มีนาคม : ประชุม ผู้ ถือหุ้ น กู้ค ร้ัง ท่ี  1/2569 และ ปลด
เคร่ืองหมาย DP (Default Payment) และ CB (Caution 
Business)

PRIME ได้รับผลประเมิน AGM Checklist 
100 คะแนนเต็ม ต่อเน่ืองเป็นปีท่ี 2

จากโครงการประเมินคุณภาพการจัดประชุมสามัญผู้ถือหุ้น
ของบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย 
สะท้อนถึงมาตรฐานการจัดประชุมผู้ถือหุ้นท่ีมีประสิทธิภาพ 
โปร่งใส และค านึงถึงสิทธิของผู้ถือหุ้น

สิงหาคม 69

บริษัทช าระคืนหน้ีหุ้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วนตาม
ข้อก าหนดสิทธิ โดยก าหนดให้จัดสรรเงินไม่น้อยกว่า 90%
ของเงินท่ีได้รับเงินจากการจ าหน่ายโครงการ COOP 1 

เม่ือวันท่ี 31 กรกฎาคม 2569 บริษัทได้รับช าระเงินงวด
สุดท้ายจากการจ าหน่ายโครงการ COOP 1 จ านวน 32.92 
ล้านบาท และได้ช าระคืนหน้ีหุ้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วน
ตามข้อก าหนดสิทธิ ซ่ึงก าหนดให้จัดสรรเงินไม่น้อยกว่า 
90% ของเงินท่ีได้รับจากการจ าหน่ายโครงการดังกล่าว 
โดยคิดเป็น 29.70 ล้านบาท เพ่ือช าระคืนเงินต้นหุ้นกู้ท้ัง 4 
รุ่น คิดเป็นสัดส่วน 0.5% ของมูลค่าท่ีตราไว้ต่อหน่วย ณ 
วันออกหุ้นกู้และช าระดอกเบ้ีย โดยผู้ถือหุ้นกู้ได้รับเงิน
ดังกล่าวเม่ือวันท่ี 27 สิงหาคม 2569 ภายหลังการช าระคืน
ข้างต้น บริษัทได้ช าระคืนเงินต้นหุ้นกู้รวมท้ังสิ้น  23.64%
ของมูลค่าท่ีตราไว้ต่อหน่วย ณ วันออกหุ้นกู้

ไตรมาส 1 



BUSINESS OVERVIEW 
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รายได้จากการจ าหน่ายไฟฟา้

จ าหน่ายไฟฟา้ทีผ่ลิตจากพลังงานแสงอาทิตย์ใหแ้ก่หน่วยงาน
ภาครัฐและเอกชน ท้ังในและต่างประเทศ

ธุรกิจพลังงานแสงอาทิตย์แบบครบวงจร

ด้วยความเชีย่วชาญด้านพลังงานแสงอาทิตย ์PRIME สามารถ
น าเสนอโซลูชันครบวงจรเพ่ือตอบโจทยค์วามต้องการของลูกค้า

ธุรกิจหลักของ PRIME คือ โรงไฟฟา้
พลังงานแสงอาทิตย์ท่ีมีสัญญาซ้ือขาย
ไฟฟา้ (Power Purchase
Agreements: PPAs) กับหน่วยงาน
ภาครัฐในหลายประเทศในภูมิภาคเอเชีย
แปซิฟกิ รวมถึงประเทศไทย ไต้หวัน และ
กัมพูชา

บริษัทลงทุนในระบบผลิตไฟฟ้าและท า
สัญญาขายไฟฟ้าท่ีผลิตได้ให้กับลูกค้า
ภายใต้ราคาท่ีต ่ากว่าราคาขายไฟฟา้ของ
หน่วยงานรัฐ

โรงไฟฟา้พลังงานแสงอาทิตย์ (75%)

สัญญาซ้ือขายไฟฟา้แบบเอกชน (Private PPA) (8%) 

บริการติดต้ังระบบโซลาร์รูฟครบวงจร 
ต้ังแต่การออกแบบจนถึงการบ ารุงรักษา 
เพ่ือช่วยให้เจ้าของอาคารและโรงงาน
อุตสาหกรรมลดต้นทุนค่าไฟฟา้ได้อย่าง
มีนัยส าคัญ

ด าเนินธุรกิจจ าหน่ายวัสดุและอุปกรณ์ท่ี
เก่ียวข้องกับพลังงาน เช่น แผงโซลาร์
เซลล์ อินเวอร์เตอร์ สายไฟ DC และ
นวัตกรรมอื่น ๆ เ ช่น เครื่ องสูบน ้ า
พลังงานแสงอาทิตย์

ส าหรับโครงการบางแห่งบริษัทเข้าลงทุน
ร่วมกับพันธมิตรทางธุรกิจ โดยผลการ
ด าเนินงานของโครงการดังกล่าวจะรับรู้
เป็นส่วนแบ่งก าไร (หรือขาดทุน) จาก
เงินลงทุนในบริษัทร่วมตามวิธีส่วนได้
เสีย

ธุรกิจรับเหมาก่อสร้างแบบเบ็ดเสร็จ (8%) 

ธุรกิจซ้ือขายสินค้าที่เกี่ยวข้องกับพลังงาน (0%)

ส่วนแบ่งก าไร (ขาดทุน) ในบริษัทร่วม และอื่น ๆ(9%)

“ส่วนใหญ่ของรายได้บริษัทมาจากการ

จ าหน่ายไฟฟา้ และก าลังขยายสู่ธุรกิจ

พลังงานแสงอาทิตย์แบบครบวงจร 

เพ่ือขับเคลือ่นการเติบโต”

87% 13%

*อ้างอิงสัดส่วนรายได้ไตรมาส 2 ปี 2569 
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พัฒนาโครงการพลังงาน

แสงอาทิตย์มากกว่า 360 เมกะวัตต์

สะท้อนความเช่ียวชาญและประสบการณ์ใน

อุตสาหกรรมพลังงาน

• ปรับพอร์ตการลงทุนเชิงกลยุทธ์ ผ่านการ

จ าหน่ายโครงการในประเทศญี่ปุ่น 68.2 เมกะ

วัตต์ และ ไต้หวัน 49.54 เมกะวัตต์

• ณ มีนาคม 2569 บริษัทมีพอร์ตโครงการรวม

224 เมกะวัตต์ ใน 3 ประเทศ

• ประสบการณ์ในการพัฒนาและด าเนินโครงการ

สะท้อน ความน่าเช่ือถือ นวัตกรรม และ

ศักยภาพในการเติบโตอย่างย่ังยืน

ประเทศไทย 144 MW

กัมพูชา 77 MW

ไต้หวัน 2.00 MW 2

1. โรงไฟฟา้พลังงานแสง

อาทิตย์ (Solar Farm)

ด าเนินการเชิงพาณิชย์ (COD)

1) โครงการภายใต้สญัญากับ PEC

2) หนองคาย

3) ก าแพงเพชร

4) ราชบุรี

7) ตรัง

8) กระบี่

2. FiT Big Lot 

ได้รับสัญญาซือ้ขายไฟฟา้

3. Private PPA

ด าเนินการเชิงพาณิชย์ (COD)

อยู่ระหวา่งการก่อสร้างโครงการ

ได้รับสัญญาซือ้ขายไฟฟา้

115.52 MW

91.63 MW

1.26 MW

5.00 MW

8.00 MW

4.99 MW

4.64 MW

15.70 MW

13.08 MW

11.11 MW

0.82 MW

1.15 MW

ด าเนินการเชิงพาณิชย์ (COD) 77.00 MW

เจียอี้ (Chiayi)

ได้รับสัญญาซือ้ขายไฟฟา้

2.00 MW

ก าลังการผลิตติดต้ัง (มิ.ย. 69)

223 MW

ไต้หวัน 2 MW

(144  MW)
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จากความต้องการใช้ไฟฟ้าภายในประเทศและแรงผลักดัน

ด้านนโยบายพลังงานและสิ่งแวดล้อม โดยคาดว่าปริมาณ

การจ าหน่ายไฟฟา้จากพลังงานหมุนเวียนจะขยายตัวในทุก

กลุ่มลูกค้าหลัก

• ความต้องการจากภาครัฐคาดว่าจะอยู่ที่ประมาณ 

24,303 กิกะวัตต์ชั่วโมง (+2.8% YoY)

• จากการรับซื้อไฟฟ้าภายใต้สัญญาซื้อขายไฟฟ้า (PPA) เดิม 

รวมถึงโครงการใหม่ตามแผนพัฒนาก าลังผลิตไฟฟ้าของ

ประเทศ (PDP) ซึ่งทยอยเข้าสู่ช่วงเร่ิมจ่ายไฟเชิงพาณิชย์

• ความต้องการไฟฟ้าจากภาคเอกชนมีแนวโน้ม

เติบโตในอัตราที่สูงกว่า (+8.0% YoY) คาดว่าจะ

อยู่ที่ 4,249 กิกะวัตต์ชั่วโมง จากแรงกดดันด้าน

สิ่งแวดล้อมและการค้าระหว่างประเทศ โดยเฉพาะการท่ีบริษัท

ข้ามชาติและผู้ส่งออกจ าเป็นต้องลดการปล่อยก๊าซเรือนกระจก

เพ่ือหลีกเลี่ยงมาตรการด้านภาษีคาร์บอน เช่น CBAM ของ

สหภาพยุโรป

โครงการผลิตไฟฟา้จากพลังงานหมุนเวียนท่ีเร่ิมลงทุนใหม่ใน

ปี 2569 คาดว่าจะมีอัตราก าไรข้ันต้นเฉล่ียอยู่ที่ประมาณร้อย

ละ 30 แม้ว่าราคารับซื้อไฟฟ้าต่อหน่วยจะมีแนวโน้มปรับ

ลดลง แต่การลดลงของต้นทุนเทคโนโลยี โดยเฉพาะแผง

โซลาร์เซลล์และระบบกักเก็บพลังงาน ยังคงช่วยรักษาระดับ

ความสามารถในการท าก าไรของผู้ประกอบการไว้ได้

ราคาน ้ามันและก๊าซมีแนวโน้มผันผวนหรือสูงข้ึน ท าให้ประเทศ

ต่าง ๆ ต้องหาพลังงานทางเลือก

✓ หลายประเทศเร่งลดการพ่ึงพาพลังงานน าเข้า

✓ เร่งลงทุนในพลังงานหมุนเวียนและระบบกักเก็บ

พลังงาน

✓ เ พ่ิ มค ว า มต้ อ ง ก า รพ ลั งง า นท า ง เ ลื อก  เ ช่ น 

แสงอาทิตย์ในระยะยาว

ก า ร ผ ลิ ต ไ ฟฟ้ า จ า กพลั ง ง า น

หมุนเวียนของประเทศไทยยังคงมี

แนวโน้มเติบโตอย่างต่อเนื่อง* 

คาดการณ์ความสามารถในการท า

ก า ไรในอุตสาหกรรมพลังงาน

หมุนเวียน*

ความขัดแย้ง

ทางภูมิรัฐศาสตร์

*แหล่งทีม่า: ศูนย์วิจัยกสิกรไทย และศูนย์วิจัยกรุงศรี

• ในปี 2567 รายได้ธุรกิจดาต้าเซ็นเตอร์ในไทยกว่า 

73% มาจาก 3 กลุ่มหลัก ได้แก่ ภาคการเงิน 29% 

ค้าส่ง-ค้าปลีก 25% และบริการสุขภาพ 19% โดยปี 

2569 ตลาดยังเติบโตต่อเน่ือง จากการใช้จ่าย

ออนไลน์ท่ีเพ่ิมข้ึน กระแสสังคมดิจิทัล และการเข้าสู่

สังคมสูงวัย

• ภาคการเงินคาดว่าจะเติบโต 9.5% จากการขยายตัว

ของธุ ร กรรมผ่ า น  PromptPay แล ะ  e-Wallet 

รวมถึงการเปิด Virtual Bank และการน า AI มาใช้ใน

บริการทางการเงิน ซ่ึงล้วนเพ่ิมความต้องการใช้ดาต้า

เซ็นเตอร์มากข้ึน

• ขณะเดียวกัน การเติบโตของดาต้าเซ็นเตอร์ยังส่งผล

ให้ความต้องการใช้ไฟฟ้าเพ่ิมข้ึน เน่ืองจากระบบ

เซิร์ฟเวอร์และระบบท าความเย็นต้องใช้พลังงานสูงใน

การรองรับการประมวลผลข้อมูลจ านวนมาก

ธุรกิจบริการดาต้าเซ็นเตอร์ไทยในปี 

2569 คาดว่าจะเติบโต 9% อยู่ที่ 

14.2 พันล้านบาท** 

**แหล่งทีม่า: ศูนย์วิจัยกสิกรไทย
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แหล่งทีม่า: กระทรวงการคลังและข่าวจริงประเทศไทย

กระทรวงการคลังเตรียมผลักดันมาตรการสนับสนนุให้ประชาชนตดิตัง้โซลาร์รูฟท็อป (Solar Rooftop)

รัฐช่วยค่าติดต้ัง 50,000 บาท

• ตัวอย่างระบบขนาด 5 กิโลวัตต์

o ราคาติดต้ังประมาณ 150,000 บาท

o รัฐอุดหนุน 50,000 บาท

o เหลือประมาณ 100,000 บาท

ส่วนที่เหลือกู้ดอกเบี้ยต ่า

กระทรวงการคลังเตรียมให้ ธนาคารออมสินและธนาคาร

อาคารสงเคราะห์ (ธอส.) เข้ามาสนับสนุนสินเช่ือ ดอกเบี้ยต ่า 

ส าหรับค่าใช้จ่ายส่วนท่ีเหลือ

แนวคิด Net Billing ช่วยลดภาระผ่อน

หากติดโซลาร์เซลล์แล้วช่วยลดค่าไฟได้ 2,000 บาท/เดือน 

น าประโยชน์จากค่าไฟท่ีประหยัดได้ประมาณ 1,000 บาท ไป

ช าระค่างวดธนาคาร ครัวเรือนยังประหยัดค่าใ ช้จ่ายได้

ประมาณ 1,000 บาท/เดือน

กระทรวงการคลังเตรียมผลักดัน

มาตรการสนับสนุนประชาชน

• ผ่านการติดตั้ง Solar Rooftop ลดภาระค่าไฟฟา้

ของประชาชนและพ่ึงพาก๊าซธรรมชาติที่มีต้นทุนสูง

• ตั้งเป้าช่วยเหลือประมาณ 500,000 – 1 ล้าน

ครัวเรือนทั่วประเทศ

• ควบคุมคุณภาพการติดตั้ง

o กฟน. และ กฟภ. คัดกรองและก าหนดคุณสมบัติ

ผู้รับเหมาติดต้ัง

o BOI สนับสนุนผู้ประกอบการไทย ให้สามารถผลิตและ

ติดต้ังโซลาร์เซลล์ที่มีคุณภาพในราคาสมเหตุสมผล
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แหล่งทีม่า: การไฟฟา้นครหลวง 

PRIME เดนิหน้าเตรยีมความพรอ้ม สนับสนุนลูกคา้เขา้ร่วม
"โครงการรบัซ้ือไฟฟ้าจากพลงังานแสงอาทิตยส์ าหรบัภาค
ประชาชน" ของการไฟฟ้านครหลวง (MEA) เพื่อช่วยสรา้ง
โอกาสและเพิม่รายไดจ้ากการผลติไฟฟ้าสะอาดอยา่งยัง่ยนื
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SMALL AND MEDIUM SCALE ROOFTOP SOLAR BUSINESS
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กลยุทย์การเข้าถึงลูกค้า

SMALL AND MEDIUM SCALE ROOFTOP SOLAR BUSINESS

การสร้างการรับรู้แบรนด์ 
(Brand Awareness)

การเจาะกลุ่มหมู่บ้านและชุมชน
(Community Penetration Strategy)

การออกงานแสดงสินค้าและพันธมิตรธุรกิจ 
(Exhibition & Partnership Strategy)

สร้างการรับรู้แบรนด์ผ่านช่องทางดิจิทัล เพ่ือขยาย

ฐานลูกค้าและสร้างความน่าเช่ือถือในตลาด Solar 

Rooftop ส่ือสารจุดแข็งด้านประสบการณ์จาก

โครงการพลังงานระดับประเทศ สู่บริการส าหรับ

ลูกค้ารายย่อยและ SME

กลุ่มลูกค้าทั่วไป และธุรกิจขนาดเล็กถึงกลาง 

(SME) เจ้าของบ้านที่มีศักยภาพในการติดตั้ง Solar 

Rooftop

Social Media Marketing (Facebook, LINE 

OA)

เพ่ิม Brand Recognition และ Qualified 

Leads ขยายฐานลูกค้าในกลุ่ม Residential และ 

SME Marketเป
้าห
ม
าย
  
  
  
 ช
่อ
ง
ท
าง
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ลุ่
ม
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ม
าย
  
  
  
  
  
ก
ล
ยุ
ท
ธ
์ห
ล
ัก

แ
ล
ะก
ิจ
ก
ร
ร
ม
  
  
 

ใช้ Direct Approach เพ่ือเข้าถึงกลุ่มลูกค้าใน

พ้ืนที่ที่มีศักยภาพสูงสร้างความร่วมมอืกบันิติบุคคล

และผู้พัฒนาโครงการอสังหาริมทรัพย์

ลูกค้าบ้านจัดสรรระดับกลาง-บนกลุ่มเจ้าของบ้าน

และผู้มีรายได้ประจ า

Roadshow และ Community Engagement ติดต้ังสื่อ

ประชาสัมพันธ์ภายในหมู่บ้านจัดกิจกรรมให้ความรู้ด้าน 

Solar Rooftop และ Energy Saving

เพ่ิม Conversion Rate ในกลุ่ม Residential

สร้างฐานลูกค้าระยะยาวและการบอกต่อ (Referral 

Network)

เ ส ริ มคว ามน่ า เ ช่ื อถื อ ผ่ า นง านแสดง สินค้ า

อุตสาหกรรมและเครือข่ ายพันธมิตรน า เสนอ 

Solution ด้านพลังงานครบวงจรส าหรับภาคธุรกิจ

ลูกค้าองค์กร โรงงานอุตสาหกรรม และธุรกิจขนาด

ใหญ่กลุ่ม Commercial & Industrial (C&I)

เข้าร่วมงาน Solar, Energy และ Industrial 

Exhibition

ขยายฐานลูกค้า Commercial & Industrial เพ่ิม

มูลค่าโครงการและโอกาสในการท าสัญญาระยะยาว
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ตัวอย่างสื่อประชาสัมพันธ์ลูกค้า

SMALL AND MEDIUM SCALE ROOFTOP SOLAR BUSINESS

ตัวอย่างสื่อประชาสัมพันธ์ลูกค้าหน่วยงานที่เป็นพาทเนอร์
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ตัวอย่างผลงานการติดตั้ง

SMALL AND MEDIUM SCALE ROOFTOP SOLAR BUSINESS

ร้านกาแฟอเมซอน อ.ยางตลาด จ.กาฬสินธ์ุ บริษัท ดรีม คาร์ มาร์ท จ ากัด จ.กรุงเทพฯ 
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ในระยะยาว บริษัทได้ปรับกลยุทธ์เพ่ือก้าวสู่การเปน็ ผู้พัฒนาโครงการ (Project Developer) ท่ีให้บริการครบวงจร (End-to-End Services) เพ่ือเพ่ิมสภาพคล่องทางการเงินและเร่งการรับรู้รายได้ปจัจุบันบริษัท

ได้รับการจัดสรรโครงการ FiT จ านวน 4 โครงการ จาก PEA1 และ EGAT2 โดยเปน็โครงการระบบกักเก็บพลังงาน (Battery Energy Storage System: BESS) จ านวน 2 โครงการ รวมก าลังการผลิต 214.68   

เมกะวัตต์ และโครงการโซลาร์อีก 2 โครงการ รวมก าลังการผลิตตามสัญญา 15.7 เมกะวัตต์ (Mwac3) ซ่ึงมีก าหนดเปดิด าเนินการเชิงพาณิชย์ในป ี2573 และอยู่ระหว่างการจัดเตรียมเพ่ือเสนอนักลงทุน

ช่ือเสียงที่แข็งแกร่งและน่าเช่ือถือ (Strong Reputation)

เป็นท่ียอมรับในฐานะองค์กรท่ีน่าเช่ือถือและอยู่ในใจของลูกค้าท่ัวทุกอุตสาหกรรม เสริมสร้าง

ภาพลักษณ์ความน่าเช่ือถือและความร่วมมือในระยะยาว

ระบบนิเวศแห่งการเสริมพลังร่วมกัน (Synergistic Ecosystem)

ให้บริการแบบครบวงจรเพ่ือตอบโจทย์ความต้องการของลูกค้าและสร้างความแตกต่างทางการ

แข่งขัน ต้ังแต่การสรรหาโอกาสการลงทุน การออกแบบ และให้ค าปรึกษา จนถึงการติดต้ังและ

บ ารุงรักษาระบบผลิตไฟฟา้

ธุรกิจสินทรัพย์เบา (Light Asset Model)

ลดความเสี่ยงจากการลงทุนในสินทรัพย์ขนาดใหญ่ท่ีใช้เงินลงทุนสูงและมีระยะเวลาคืนทุนยาวนาน

การกระจายแหล่งรายได้ (Diversified Sources of Revenue)

เพ่ิมความยืดหยุ่นทางการเงินด้วยการกระจายแหล่งรายได้ นอกเหนือจากการจ าหน่ายไฟฟา้ เช่น 

บริการตรวจสอบระบบโซลาร์ การให้ค าปรึกษาด้านพลังงาน และบริการบ ารุงรักษา

“โดยอาศัยทรัพยากรและความเชีย่วชาญของเราใน

อุตสาหกรรมพลังงานแสงอาทิตย์ บริษัทได้ก าหนด

ทิศทางเชิงกลยุทธ์เพ่ือก้าวสูก่ารเป็น ผู้พัฒนา

โครงการ (Project Developer) ทีใ่ห้บริการแบบ

ครบวงจร (End-to-End Services)”

หมายเหตุ 1การไฟฟา้ส่วนภูมิภาค (PEA) 2การไฟฟา้ฝ่ายผลิตแห่งประเทศไทย (EGAT) 3 Megawatt Alternating Current

NEW BUSINESS MODEL
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ทิศทางเชิงกลยุทธ์

03
ESG และความยั่งยืน

05

02

ภาพรวม01

ผลการด าเนินงานทางการเงิน

04

Q&AA
G

EN
D
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2Q 2569 Key highlight 

• ใน 2Q 2569 รายได้รวมจ านวน 121 ล้านบาท (-42%YoY) ในขณะท่ี 6M 2569 อยู่ท่ี 582 ล้านบาท 

(+16% YoY) ปัจจัยมาจากการจ าหน่ายเงินลงทุนในบริษัทย่อยท่ีด าเนินโครงการ COOP1 จ านวน 318

ล้านบาท ในไตรมาส 1 ปี 2569 และส่งผลให้รายได้จากการขายไฟฟา้ลดลงเม่ือเทียบกับปีก่อน 

• COGS ลดลงจากปีก่อนท้ังรายไตรมาสและครึ่งปี โดยลดลงในอัตราท่ีเร็วกว่าการลดลงของรายได้ 

สะท้อนถึงการบริหารต้นทุนท่ีมีประสิทธิภาพ ในขณะท่ี SG&A ใน 2Q 2569 เพ่ิมข้ึนจากการรับรู้

ค่าใช้จ่ายครั้งเดียวจ านวน 72 ล้านบาท เน่ืองจากสถาบันการเงินเรียกช าระเงินจากบริษัทย่อยตามภาระ

ผูกพันภายใต้หนังสือค ้าประกันจ านวน 2 โครงการ

• ส่งผลให้บริษัทมีผลขาดทุนสุทธิ ใน 2Q 2569 มีจ านวน 137 ล้านบาท (+204% YoY) ขณะท่ีส าหรับ

6M 2569 มีก าไรสุทธิอยู่ท่ี 160 ล้านบาท (+325% YoY) 

• บริษัทช าระคืนหน้ีหุ้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วนตามข้อก าหนดสิทธิ โดยก าหนดให้จัดสรรเงินไม่น้อย

กว่า 90% ของเงินท่ีได้รับเงินจากการจ าหน่ายโครงการ COOP1 ซ่ึงได้รับงวดสุดท้ายเม่ือ 31 ก.ค. 

2569 เพ่ือช าระคืนเงินต้นและดอกเบ้ียของหุ้นกู้ท้ัง 4 รุ่น คิดเป็น 0.5% ของมูลค่าท่ีตราไว้ต่อหน่วย ณ 

วันออกหุ้นกู้ โดยภายหลังการช าระคืนดังกล่าว บริษัทได้ช าระคืนเงินต้นหุ้นกู้รวมท้ังสิ้น 23.64%

แม้รายได้ใน 2Q69 ลดลงภายหลังการจ าหน่ายโครงการ COOP 1 แต่บริษัทยังคงบริหารต้นทุนอย่างมีประสิทธิภาพ โดย COGS ลดลงในอัตราท่ีเร็วกว่ารายได้ 

ในขณะท่ี SG&A เพ่ิมขึ้นจากรายการพิเศษจ านวน 72 ล้านบาท พร้อมเดินหน้าลดภาระหน้ี โดยช าระคืนหน้ีหุ้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วนตามข้อก าหนดสิทธิ 

จากเงินท่ีได้รับจากการจ าหน่ายโครงการ COOP 1 งวดสุดท้าย ส่งผลให้บริษัทช าระคืนเงินต้นหุ้นกู้สะสมรวม 23.64%

121 ล้านบาท

▼42% YoY

รายได้รวม 

137 ล้านบาท

▼204% YoY

ขาดทุนสุทธิ

2,030 ล้านบาท
ณ วันท่ี 30 มิ.ย. 69

ส่วนผู้ถือหุ้นรวม

5,820 ล้านบาท
ณ วันท่ี 30 มิ.ย. 69

สินทรัพย์รวม

Year 2025
Foundation &                 
Recovery

เ พ่ิ มป ร ะ สิ ท ธิ ภ าพก า ร
ด าเนินงานและการบริหาร
ต้นทุนวางรากฐานสู่การ
ฟื้ นตัวของธุรกิจ

Year 2026

Financial 
Fortification

เสริมความแข็งแกร่ง
ทางการเงินสนับสนุน
การ Turnaround และ
การ เติ บ โตตามแผน
ธุรกิจใหม่

Long-Term
Market 

Dominance

ผู้ น า ใ น ธุ ร กิ จ
สาธารณูปโภคสมัยใหม่
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54% 46%
Thailand Cambodia

• รายได้รวมของ 6M 2569 เทียบประมาณการรายได้รวมปี 2569 คิดป็น 52%

• มากกว่า 2 ใน 3 ของรายได้ใน 2Q 2569 มาจากการจ าหน่ายไฟฟา้ โดยการ

จ าหน่ายไฟฟ้าให้กับการไฟฟ้าส่วนภูมิภาค (PEA) ในประเทศไทยยังคงเป็น

สัดส่วนหลัก 

o ใน 2Q 2569 รายได้จากการจ าหน่ายไฟฟา้อยู่ที่ 99 ล้านบาท (-29% YoY) 

ในขณะที่ 6M 2569 อยู่ที่ 212 ล้านบาท (-26% YoY) จากการจ าหน่าย

โครงการ COOP 1 ส่งผลให้รายได้จากการขายไฟฟา้ลดลงเมื่อเทียบกับปีก่อน 

รายได้จากการขายไฟฟา้แบ่งตามกลุม่ลูกคา้

รายได้จากการขายไฟฟา้แบ่งตามภมูศิาสตร์

83%

8%

7%

2%

การจ าหน่ายไฟฟา้

ธุรกิจรับเหมาก่อสร้างแบบเบ็ดเสร็จ

ส่วนแบ่งก าไรในบริษัทร่วม

รายได้อื่น

83% 17%
PPA to Gov Private PPA

121 ล้านบาท
▼42% YoY

52%

สัดส่วนรายได้ไตรมาส 2 ปี 2569

รายได้รวมสะสมเทียบประมาณการรายได้รวมปี 2569

ประมาณการรายได้รวมส าหรับปี 2569*

1,100 ล้านบาท
*รวมรายการพิเศษ
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• COGS: ใน  2Q 2569 มีจ านวน 65 ล้านบาท (-44% YoY) และส าหรับ 6M 

2569 มีจ านวน 123 (-54% YoY) ซ่ึงสอดคล้องกับการลดลงของรายได้ โดย

ลดลงในอัตราที่เร็วกว่าการลดลงของรายได้ สะท้อนถึงการบริหารต้นทุนที่มี

ประสิทธิภาพ ส่งผลให้ ก าไรขั้นต้น ใน 2Q 2569 มีจ านวน 44 ล้านบาท (-40%

YoY) และส าหรับ 6M 2569 มีจ านวน 108 ล้านบาท (-38% YoY) 

• SG&A: ใน 2Q 2569 มีจ านวน 133 ล้านบาท (+171 YoY) และส าหรับ 6M 2569

มีจ านวน 178 ล้านบาท (+52% YoY) สาเหตุหลักมาจากการรับรู้ค่าใช้จ่ายแบบจ่าย

คร้ังเดียวจ านวน 72 ล้านบาท เนื่องจากสถาบันการเงินเรียกช าระเงินจากบริษัท

ย่อยตามภาระผูกพันภายใต้หนังสือค ้าประกันจ านวน 2 โครงการ ต้นทุนทาง

การเงิน: ใน 2Q 2569 มีจ านวน 53 ล้านบาท (-18% YoY) และ 6M 2569 มี

จ านวน 108 ล้านบาท (-18% YoY) โดยมีสาเหตุจากการช าระคืนเงินกู้ยืมจาก

สถาบันการเงินบางส่วน ส่งผลให้ยอดเงินกู้คงค้างและภาระดอกเบ้ียจ่ายลดลงตาม

ไปด้วย

• ขาดทุนสุทธิ: ใน 2Q 2569 มีจ านวน 137 ล้านบาท (+204% YoY) ขณะที่ 6M 

2569 บริษัทมีก าไรสุทธิจ านวน 160 ล้านบาท (+325% YoY) 

มาตรการควบคุมต้นทุนและการยกระดับประสิทธิภาพการด าเนินงาน ส่งผลให้ COGS ลดลงในอัตราท่ีเร็วกว่ารายได้ ขณะท่ี SG&A เพ่ิมขึ้นจากการรับรูร้ายการพิเศษ

จ านวน 72 ล้านบาท ส่วนต้นทุนทางการเงินลดลงอย่างต่อเน่ือง สะท้อนความมุ่งม่ันของบริษัทในการลดภาระหน้ีและเสริมสร้างความแขง็แกรง่ทางการเงิน

หน่วย: ล้านบาท
ไตรมาส 2 

ปี 2569

ไตรมาส 2 

ปี 2568
YoY YoY (%)

6 เดือน

ปี 2569

6 เดือน

ปี 2568
YoY YoY (%)

รายได้จากการด าเนินงาน 109 189 (80) (42.33%) 231 443 (212) (47.86%)

ต้นทุนการก่อสร้างและบริการ (65) (116) 51 (43.97%) (123) (270) 147 (54.44%)

ก าไรขั้นต้น 44 73 (29) (39.73%) 108 173 (65) (37.57%)

ส่วนแบ่งก าไร (ขาดทุน) ในบริษัทร่วม 9 9 0 0.00% 21 24 (3) (12.50%)

ก าไรจากการจ าหน่ายเงินลงทุน 0 0 0 n/a 318 0 318 n/a

รายได้อ่ืน 3 9 (6) (66.67%) 12 35 (23) (65.71%)

ก าไร (ขาดทุนจาก) อัตราแลกเปล่ียน 10 (15) 25 (166.67%) 25 (29) 54 (186.21%)

ค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร (133) (49) (84) 171.43% (178) (117) (61) 52.14%

ผลขาดทุนจากการด้อยค่า (11) 10 (21) (210.00%) (19) 5 (24) (480.00%)

ก าไรก่อนหักดอกเบี้ยและภาษี (78) 37 (115) (310.81%) 287 91 196 215.38%

ก าไรก่อนหักดอกเบี้ย ภาษี ค่าเส่ือมราคา และค่าตัด

จ าหน่าย 
(40) 89 (129) (144.94%) 366 193 173 89.64%

ต้นทุนทางการเงิน (53) (65) 12 (18.46%) (108) (132) 24 (18.18%)

ก าไรก่อนภาษีเงินได้ (131) (28) (103) 367.86% 179 (41) 220 536.59%

ค่าใช้จ่ายภาษีเงินได้ (6) (17) 11 (64.71%) (19) (30) 11 (36.67%)

ก าไร (ขาดทุน) สุทธิ (137) (45) (92) 204.44% 160 (71) 231 325.35%
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• สินทรัพย์รวม จ านวน 5,820 ล้านบาท ลดลง 

957 ล้านบาท (-14% YoY) สาเหตุหลักมาจาก

การลดลงของ สินทรัพย์หมุนเวียน ซ่ึงมีจ านวน 

545 ล้านบาท ลดลง 863 ล้านบาท  (-62%

YoY) จากการลดลงของสินทรัพย์ท่ีถือไว้เพ่ือ

ขายหลังการจ าหน่ายเงินลงทุนในบริษัทย่อยท่ี

ด าเนินธุรกิจโครงการ COOP 1 ซ่ึงธุรกรรม

ดังกล่าวแล้วเสร็จในเดือนม .ค. 2569 ส่งผลให้

สินทรัพย์ของโครงการดังกล่าวถูกตัดออกจาก

งบการเงินรวม

• หน้ีสินรวม มีจ านวน 3,790 ล้านบาท ลดลง 

1,159 ล้านบาท (-23% YoY) โดยมีสาเหตุหลัก

จากการลดลงของ หน้ีสินหมุนเวียน ซ่ึงมี

จ านวน 1,600 ล้านบาท ลดลง 2,370 ล้านบาท 

(-60% YoY) จากการลดลงของห น้ีสิน ท่ี

เก่ียวข้องกับสินทรัพย์ท่ีถือไว้เพ่ือขายจากการ

จ าหน่ายเงินลงทุนในบริษัทย่อยในโครงการ 

COOP 1

• ส่วนของผู้ถือหุ้น จ านวน 2,030 ล้านบาท 

เพ่ิมข้ึน 203 ล้านบาท (+ 11% YoY จากก าไร

จากการจ าหน่ ายเงินลงทุนในบริษัทย่อยใน

โครงการ COOP 1 

• กระแสเงินสดสุทธิจากกิจกรรมด าเนินงานจ านวน 31 ล้านบาท โดยหลักมาจาก

เงินสดรับจากการช าระหนี้ของลูกหนี้ ซ่ึงสูงกว่าเงินสดจ่ายในการด าเนินงาน

• กระแสเงินสดสุทธิจากกิจกรรมลงทุนจ านวน 625 ล้านบาท โดยหลักมาจากเงิน

สดรับจากการจ าหน่ายเงินลงทุนและเงินปันผลรับจากบริษัทร่วม

• กระแสเงินสดสุทธิใช้ไปในกิจกรรมจัดหาเงินมีจ านวน 644 ล้านบาท โดยหลักมา

จากการช าระคืนหุ้นกู้จ านวน 474 ล้านบาท รวมถึงการช าระคืนเงินกู้ยืมจาก

สถาบันการเงินและดอกเบ้ียจ่าย ซ่ึงช่วยลดภาระหนี้และเสริมสร้างความแข็งแกร่ง

ของโครงสร้างเงินทุนในระยะยาว 

• กระแสเงินสดรับจากผลต่างของอัตราแลกเปล่ียนจ านวน 12 ล้านบาท 

• ณ ส้ินงวด บริษัทมีเงินสดและรายการเทียบเท่าเงินสดคงเหลือจ านวน 81 ล้าน

บาท

21%
9%

79%

91%

6,776 

5,820 

31 ธ.ค. 2568 30 มิ.ย. 2569

ห
น่
ว
ย
: 
ล
้าน
บ
าท

สินทรัพย์หมุนเวียน สินทรัพย์ไม่หมุนเวียน

59%

27%

14%

38%

27%

35%

6,776 

5,820 

31 ธ.ค. 2568 30 มิ.ย. 2569

ห
น
่ว
ย
: 
ล
้าน
บ
าท

หน้ีสินหมุนเวียน หน้ีสินไม่หมุนเวียน ส่วนของผู้ถือหุ้น

57 8131

625 (644)

12

เงินสดต้นงวด

(31 ธันวาคม 2568)

เงินสดสุทธิได้มาจาก

กิจกรรมด าเนินงาน

เงินสดสุทธิใช้ไปใน

กิจกรรมการลงทุน

เงินสดสุทธิใช้ไปใน

กิจกรรมจัดหาเงิน

ผลต่างจาก

การแปลงค่างบการเงิน

เงินสดปลายงวด

(30 มิถุนายน 2569)

ห
น
่ว
ย
: 
ล
้าน
บ
าท
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บริษัทช าระคืนหน้ีหุ้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วนตามข้อก าหนดสิทธิ 

โดยก าหนดให้จัดสรรเงินไม่น้อยกว่า 90% ของเงินท่ีได้รับเงินจากการจ าหน่ายโครงการ COOP 1        

ซ่ึงได้รับงวดสุดท้ายเม่ือ 31 กรกฎาคม 2569 เพ่ือช าระคืนแก่ผู้ถือหุ้นกู้ท้ัง 4 รุ่น คิดเปน็สัดส่วน 0.5%

ของมูลค่าท่ีตราไว้ต่อหน่วย ณ วันออกหุ้นกู้และดอกเบ้ีย

1,575 ล้านบาท

▼ 24% YoY

ยอดหุ้นกู้คงเหลือ
(ณ สิงหาคม 2569)

บริษัทช าระคืนหนีหุ้้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วนตามข้อก าหนดสิทธิส าหรับหุ้นกู้ทั้ง 4 รุ่น ในสัดส่วนร้อยละ 0.5 ของมูลค่าที่ตราไว้ต่อหน่วย ณ วันออกหุ้นกู้ โดยใช้เงินที่ได้รับ

จากการช าระเงินงวดสุดท้ายจากการจ าหน่ายโครงการ COOP 1

• บริษัทช าระคืนหนี้หุ้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วนตามข้อก าหนดสิทธิ ซ่ึงก าหนดให้บริษัทต้องน าเงินไม่น้อยกว่า 90% ของเงินที่ได้รับจากการจ าหน่ายโครงการ COOP 1 (ไม่ว่าจะ

เป็นการจ าหน่ายคร้ังเดียวหรือหลายคร้ัง) มาช าระคืนหนี้หุ้นกู้แก่ผู้ถือหุ้นกู้ โดยจัดสรรการช าระคืนตามสัดส่วนของมูลค่าหนี้หุ้นกู้คงค้างของหุ้นกู้แต่ละรุ่น

• เมื่อวันที่ 31 กรกฎาคม 2569 บริษัทได้รับช าระเงินงวดสุดท้ายจากการจ าหน่ายโครงการ COOP 1 จ านวน 32.92 ล้านบาท จึงจัดสรรเงินไม่น้อยกว่า 90% ของเงินที่ได้รับ คิด

เป็นจ านวน 29.70 ล้านบาท เพ่ือช าระคืนเงินต้นหุ้นกู้บางส่วนส าหรับหุ้นกู้ทั้ง 4 รุ่น ในสัดส่วน 0.5% ของมูลค่าที่ตราไว้ต่อหน่วย ณ วันออกหุ้นกู้ และช าระดอกเบ้ีย

• ภายหลังการช าระคืนดังกล่าว บริษัทได้ช าระคืนเงินต้นหุ้นกู้รวมทั้งส้ิน 23.64% ของมูลค่าที่ตราไว้ต่อหน่วย ณ วันออกหุ้นกู้



LIQUIDITY MANAGEMENT

28

23.14%
ช าระคืนแล้ว

THB 502.47mn

+0.50%
ช าระคืนหนี้หุ้นกู้ก่อนครบก าหนดบางส่วน

ตามข้อก าหนดสิทธิ 

THB XXmn

+16.36%
แผนช าระคืน

THB XXmn

60.00%
แผนช าระคืน

THB XXmn

23.14% + 0.50% + 16.36% = 40.00%

ก.พ. 2569 ส.ค. 2569 พ.ย – ธ.ค. 2569 พ.ย – ธ.ค. 2570

THB 474mn THB 10mn THB 335mn THB 1,230mn

✓ ✓

PRIME เดินหน้าช าระคืนเงินต้นหุ้นกู้ โดยมีเปา้หมายให้สัดส่วนการช าระคืนสะสมเปน็ 40% ภายในป ี2569

และบริหารจัดการเงินต้นส่วนที่เหลือ 60% ตามแผนในป ี2570



29

ทิศทางเชิงกลยุทธ์

03
ESG และความยั่งยืน

05

02

ภาพรวม01

ผลการด าเนินงานทางการเงิน

04

Q&AA
G

EN
D

A



ESG AND SUSTAINABILITY

30

PRIME ได้รับผลประเมิน AGM Checklist 100 คะแนนเต็ม ต่อเนื่องเป็นปีที่ 2 จากโครงการประเมินคุณภาพการ

จัดประชุมสามัญผู้ถือหุ้นของบริษัทจดทะเบียนในตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย สะท้อนถึงมาตรฐานการจัด

ประชุมผู้ถือหุ้นที่มีประสิทธิภาพ โปร่งใส และค านึงถึงสิทธิของผู้ถือหุ้น

ส าหรับปี 2569 การประเมินครอบคลุมการประชุม AGM ระหว่างวันที่ 1 มกราคม – 30 เมษายน 2569 โดยมีบริษัท

จดทะเบียนเข้ารับการประเมินรวม 832 บริษัท คะแนนเฉลี่ยอยู่ที่ 95 คะแนน โดย 100 คะแนนเต็ม สะท้อนมาตรฐาน 

AGM ที่ครอบคลุมทุกมิติ ดังนี้

✓ สิทธิและความเท่าเทียมของผู้ถือหุ้น เปิดโอกาสให้ผู้ถือหุ้นเสนอวาระและเสนอชื่อกรรมการ รวมถึงอ านวยความสะดวกใน

การเข้าร่วมประชุม การมอบฉันทะ และการใช้สิทธิออกเสียง 

✓ การเปิดเผยข้อมูลอย่างครบถ้วนและทันเวลา จัดเตรียมและเผยแพร่เอกสารประกอบการประชุมอย่างครบถ้วน ทั้ง

ภาษาไทยและภาษาอังกฤษ พร้อมข้อมูลส าคัญเพ่ือประกอบการตัดสินใจของผู้ถือหุ้น 

✓ การประชุมที่โปร่งใสและเปดิโอกาสให้มีส่วนร่วม ด าเนินการประชุมตามวาระ เปิดโอกาสให้ผู้ถือหุ้นซักถามและแสดงความ

คิดเห็น พร้อมชี้แจงประเด็นส าคัญก่อนการลงคะแนน 

✓ การลงคะแนนและตรวจสอบได้ มีกระบวนการลงคะแนนที่ชัดเจน แยกการลงคะแนนในเร่ืองส าคัญ เปิดเผยผลคะแนนใน

แต่ละวาระ และมีกระบวนการตรวจสอบการนับคะแนน 

✓ การรายงานผลหลังการประชุมอย่างครบถ้วน เปิดเผยมติ ผลการลงคะแนน ประเด็นค าถามและค าชี้แจง รวมถึงเผยแพร่

รายงานการประชุมภายในระยะเวลาที่ก าหนด 



ESG AND SUSTAINABILITY

31

“บริษัทได้เดินหน้าพัฒนากลยุทธ์ด้าน ESG อย่างต่อเน่ือง โดยสร้างมูลค่าเพ่ิมให้โครงการท้ังในและต่างประเทศ

ด้วย I-REC และ Carbon Credit”

โครงการในประเทศไทย 

บริษัทได้ข้ึนทะเบียนเป็นผู้ผลิตไฟฟา้จากพลังงานหมุนเวียนสากล เพ่ือขอรับใบรับรอง (International 

Renewable Energy Certificates: I-REC) ส าหรับโครงการผลิตไฟฟา้พลังงานแสงอาทิตย์ในประเทศไทย 

ท้ังโครงการโซลาร์ฟาร์ม และโซลาร์รูฟท๊อป สร้างมูลค่าเพ่ิมจากการผลิตพลังงานหมุนเวียน และสนับสนุน

ลูกค้าองค์กรในการบรรลุเป้าหมายการใช้พลังงานสะอาดผ่านการซ้ือไฟฟา้จากโครงการของบริษัท

โครงการในประเทศกัมพูชา

บรษิัทได้ลงทะเบียนคาร์บอนเครดิต (Carbon Credit) โครงการโซลารฟ์าร์มในกัมพูชา ตามมาตรฐาน

VERRA ซ่ึงจะสามารถสามารถสร้างรายได้ผ่านตลาดคาร์บอนในอนาคต เป็นอีกหน่ึงแหล่งรายได้ระยะยาว

และช่วยเพ่ิมมูลค่าให้กับโครงการ
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สมาชิกแนวร่วมปฏิบัติของภาคเอกชนไทยใน

การต่อต้านการทุจริต (CAC)

บริษัทได้รับการรับรองเป็นสมาชิกของ โครงการแนวร่วม

ปฏิ บัติของภาคเอกชนไทยในการต่อต้ านการทุจ ริต 

(Collective Action Against Corruption: CAC) ซ่ึง

สะท้อนถึงความมุ่งม่ันในการด าเนินธุรกิจด้วยความโปร่งใส 

ยึดม่ันในหลักธรรมาภิบาล และมาตรฐานด้านจริยธรรมใน

การด าเนินธุรกิจการรับรองดังกล่าวมีผลต้ังแต่วันท่ี 31

มีนาคม 2568 ถึง 31 มีนาคม 2571

ผลการประเมินการก ากับดูแลกิจการในระดับ “ดีมาก” (Very Good) ระดับ 4 ดาว

บริษัทได้รับผลการประเมินการก ากับดูแลกิจการท่ีดี Corporate Governance (CG) Score ในระดับ “ดีมาก” (Very Good) หรือ 4 ดาว จาก สมาคม

ส่งเสริมสถาบันกรรมการบริษัทไทย (IOD) สะท้อนถึงความมุ่งม่ันของบริษัทในการด าเนินธุรกิจตามหลักธรรมาภิบาล

การรับรองคาร์บอนฟุตพร้ินท์ขององค์กร (Carbon 

Footprint for Organization: CFO)

บริษัทได้รับการรับรอง คาร์บอนฟุตพร้ินท์ขององค์กร (CFO) 

ครอบคลุมการด าเนินงานของโครงการโรงไฟฟ้าพลังงาน

แสงอาทิตย์จ านวน 9 โครงการการตรวจประเมินด าเนินการโดย 

องค์การบริหารจัดการก๊าซเรือนกระจก (องค์การมหาชน) 

(TGO) ร่วมกับ สถาบันรับรองระบบบริหาร (ประเทศไทย) 

(MASCI) บริษัทได้รับอนุญาตให้ใช้เคร่ืองหมายรับรองดังกล่าว

ต้ังแต่วันที่ 22 สิงหาคม 2568 ถึง 21 สิงหาคม 2569

“บริษัทให้ความส าคัญกับการด าเนินธุรกิจอย่างยั่งยืน โดยยึดหลักธรรมาภิบาลในการด าเนินงาน ควบคู่กับการบริหารจัดการที่สมดุล

ระหว่างมิติทางเศรษฐกิจ สังคม และสิ่งแวดล้อม (ESG) พร้อมสนับสนุนการก าหนดเป้าหมายการลดการปล่อยก๊าซเรือนกระจก       

ในภาคอุตสาหกรรม เพ่ือมุ่งสู่การปล่อยก๊าซเรือนกระจกสุทธิเป็นศูนย์ (Net Zero)”
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